Vertriebsmitarbeiter (m/w/d) im AuBBendienst
fiir die Gebiete Sachsen, Sachsen-Anhalt, Thiiringen, Bayern, und NRW

Der gewohnliche ,,Biirojob 8-16 Uhr® ist nichts fiir dich. Du liebst es unterwegs zu sein, bist
stets offen dafiir, neue Menschen kennenzulernen und Kundenbeziehungen langfristig auf-
und auszubauen? Dann bist du hier genau richtig!

Deine Aufgaben

Akquise von Neukunden in Threm festgelegten Verkaufsgebiet, Aufbau eines Kundenstammes

Pflege der bestehenden Kundenbeziehungen
Beratung zu den Produkten der Forster-Balkon-Systeme
Enge Zusammenarbeit mit dem Innendienst zur professionellen Abwicklung der Auftrage

Dein Profil

Berufsausbildung im kaufmannischen oder technischen Bereich, idealerweise kommen Sie
aus einem Beruf der Baubranche und haben Vertriebserfahrung

Solides technisches Verstindnis

Selbstiandiges und eigenmotiviertes Arbeiten, hohe Kundenorientierung sowie sicheres
Auftreten

Leidenschaft fiir die Vertriebsarbeit

Aufgeschlossene und freundliche Personlichkeit

Quereinsteiger sind willkommen!

Deine Vorteile

Ein festes Absatzgebiet mit Fixum und Provision, Firmenfahrzeug und Ausstattung
Einarbeitung am Firmensitz durch das Team im Innendienst, techn. Anwendungsberatung
Familiares Betriebsklima

Flache Hierarchien

uvm.

Der Einsatzort

Deutschland/verschiedene Bundesléinder nach Absprache, Osterreich

Bewirb dich einfach direkt online:
bewerbung@foerster-balkonbau.de

Forster Balkonbau GmbH- Ansprechpartner Frau Forster -Tel.03695/ 6853-20
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